
Débouchés professionnels
Chargé de développement commercial export  Chef de 

produits  Gestionnaire de clientèle internationale 
Responsable commercial 

 Chef de projet marketing et développement

 Un diplôme d’état en 2 ans : le BTS

 Un double cursus en 1 an :
Le  titre professionnel RDCM – Responsable en 
Développement Commercial et Marketing - certifié au 
RNCP N° 37633
Le Bachelor  Marketing avec la possibilité de 
choisir parmi 7 spécialités (selon effectifs)

L e s  a v a n t a g e s  d u  
p a r c o u r s  e n  3  a n s

Suivi individualisé   + de 30 ans d’expérience 
 Cadre exceptionnel  Accompagnement 

personnalisé  Petits effectifs

 Vous souhaitez arrêter après le BTS? Ce
parcours professionnalisant vous permet de
vous insérer rapidement en entreprise

 Vous souhaitez consolider vos acquis en
restant chez nous? Le bachelor RDCM est en
continuité de votre BTS

 Vous souhaitez continuer votre parcours
ailleurs? Le BTS vous ouvre les portes des
écoles et université à bac+3

A vous de choisir !

Des formations reconnues

A C C E S  F A C I L E

P o u r  N O U S  R E N C O N T R E R

Par le Bus ou par le Train 

 10 min.de Poissy /  20 min. de Mantes
 25 min. de Paris 

Etablissement situé à 500 m de la gare

Portes Ouvertes
Dates et horaires et inscriptions sur notre site internet

Sur RDV
Mme Mauguit (Coordinatrice Pédagogique)
01 39 28 15 14 ou t.mauguit@ndoverneuil.fr

Journées d’immersion
Sur RDV

106 Grande Rue – 78480 Verneuil sur Seine
www.ndoverneuil.com

R E T R O U V E Z - N O U S  S U R

P A R C O U R S
BTS COMMERCE INTERNATIONAL

Statut  étudiant

B A C H E L O R  R D C M
R e s p o n s a b l e  e n  d é v e l o p p e m e n t  

c o m m e r c i a l  e t  m a r k e t i n g
E N  A P P R E N T I S S A G E

Titre RNCP N°37633 de niveau 6 certifié par Ecoris

Titre RNCP N°35800  de niveau 5 certifié par le Ministère de 
l’Enseignement Supérieur et de la Recherche
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Crédits ECTS 120 60

www.ndoverneuil.com



Sous contrat d’association avec l’état, notre établissement vous garantit
un encadrement de qualité, par des formateurs professionnels.

Vous avez entre 16 et 29 ans,
 Vous allez obtenir le bac général, technologique

ou professionnel?
 Vous cherchez une nouvelle formation après une

1ère année d’études post-bac ?
 Vous voulez acquérir de nouvelles compétences

suite à une 1ère expérience professionnelle ?

Une formation très complète
Ouverte à des profils variés

v i a

Modules
SUR 3 ANS

Anglais LV 1

Gestion Financière

Pour un diplôme professionnel

Module de spécialité

Simulation et 
techniques de vente

Conduite de projet

Management

Législation et GRH

Marketing 
opérationnel et 

stratégique

Développement 
Commercial 
International

Relation 
Commerciale 
Interculturelle

Mise en œuvre des 
Opérations 

Internationales

RSE

Certifications 
Proposées

Rejoignez notre Parcours en 3 ans
BTS + Bachelor

Préparez votre avenir avec

Modalités d’évaluation

Passage de l’examen 
sécurisé par :
 DST hebdomadaire,
 BTS blanc semestriel
 Partiels
 Contrôle en cours de 

formation (CCF)

Formation ouverte aux personnes en situation de
handicap sauf restriction liée à l’inhabilité et/ou contre
indication médicale.

Méthodes mobilisées

 Cours en présentiel
 Interventions de 

professionnels
 Sorties pédagogiques
 Business cases
 Pédagogie numérique et

collaborative

LV2
(en BTS : espagnol, 

allemand, italien)

 Séminaire d'intégration
 Préparation au projet professionnel
 Accompagnement pour la poursuite d'études
 Suivi en entreprise
 Certification TOEIC (anglais) et TOSA (informatique)

UN VÉRITABLE ENCADREMENT 
PÉDAGOGIQUE

NOTRE EXPÉRIENCE DE LA FORMATION 
SUPÉRIEURE COMMERCIALE 

L’établissement offre un cadre de travail exceptionnel dans un environnement privilégié avec ses salles informatiques,
son parc et ses espaces restauration.

 Plus de 20 ans d’expérience sur les B.T.S.
 Taux de réussite supérieur à 97 % sur le BTS CI

(5 dernières années)
 100% de réussite pour la 1ère promotion

Bachelor (2024)


	Diapositive numéro 1
	Diapositive numéro 2

